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9h30  Me Walter SALAMAND
Introduction : tentative de définition
d'une cession avec charges d'intérét
général

Domaine d'utilisation des cessions avec
charges

- L'utilisation du contrat de vente
immobiliere pour la réalisation des
opérations de construction d'intérét
général

Confrontation avec les obligations de
maitrise d'ouvrage

Comparaison avec les différents
contrats utilisés pour la réalisation des
opérations de construction d'intérét
général

- L'utilisation du contrat de vente
immobiliere comme alternative aux
concessions d'aménagement

Le risque de requalification des
cessions avec charges
(droit interne et droit communautaire)

Les différentes procédures de mise en
concurrence préalable des cessions avec
charges :

- procédures respectant les principes de la
commande publique

- procédures respectant la directive 2004 / 18

L'utilisation de conventions accessoires a la
cession avec charges

- Les contrats de mise a disposition du terrain
cédé

- Le contrat de PUP pour le financement des
équipements publics nécessaire au projet
réalisé sur le terrain cédé

14h00 Valérie JAMET
Chef de projet, EPF PACA
Retour d’expérience

15h00  Pierre BEJJAJI

Consultant, STRATORIAL FINANCES
Vers une stratégie d'optimisation financiere
et fiscale du montage
L'utilisation de I'acte d'avocat dans le
processus de cession du terrain

17h00 Me Walter SALAMAND
Pierre BEJJAJI
conclusion : Quand doit-on préférer la cession
avec charges aux autres contrats ?

Fin de la journée a 17h30
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